




社群媒體與團隊

• 陳詩慧波段旅程個人IP

• Youtube FB, IG, Podcast 
社群媒體



企業課程講師暢銷作家



溝通成功公式

成功
溝通

妥善處理
與客戶關
係

了解自己
的特質

know how

自我激勵
是失敗最
好的解藥

了解客戶
的需求

溝通是業務成功的重要基礎。

溝通可以透過後天的學習來
提升。

這個溝通可以用在生活，家
人，朋友，求職, 工作



三.逆思維業務開發
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【分享】最經典戰役：
百億美國電信機上盒訂單

要活下去就得求生存



從限制中看到機會 ThinkBIG
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 用大格局大思維的詞彙來ThinkBIG。

 壓力反而創造出我們的大格局大思維。

 在自己與別人心中創造正面有遠見、樂觀

的畫面。



四.個人IP品牌建立



四. 個人品牌建立
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1. 我的品牌故事

 靠著信念的力量讓我邁向成功！

 我如何從〝0〞開始：轉化成巨大的影響力

 Ｉ care, I can, I change



四. 個人品牌建立
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2. 我的頻道：陳詩慧波段旅程

 Youtube 頻道，FB / IG

 成為作家，成為個人名片

 B2B：企業培訓講師

 B2C：YouTube最強全方位創作者設計平台



四. 個人品牌建立

3. 活動：你的個人品牌 吸引力＋影響力

明確你的目標和價值觀：
建立一致的形象和訊息：
投資於品牌設計和視覺形象
建立有價值的內容：
建立個人故事和連結：
定期update 發文或影片
持續學習成長
建立信任和可靠信



四. 個人品牌建立
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個人品牌建立對行銷業務的優點：

增加與客戶的連結與信任感



五.培養業務力的關鍵
好習慣



五. 培養業務力的關鍵好習慣
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1. 生活與工作，都能派上用場的業務力

職場工作不是業務，更需要業務力

 生活鳥事不斷，如何把不可能變成可能

 心情低潮時，認輸＋歸零，快速跳脫泥沼

 面對未知時，轉念化解憂鬱、空窗期


